Kurzportrait Roger Schmid

Ich bin 34 Jahre alt, Vater von zwei Kindern und leite bei der HGC Handel AG den gesamten Bereich
Gebaudehille und Holzbau. In dieser Funktion verantworte ich die schweizweite Weiterentwicklung des
Bereichs und vertrete die HGC im Markt gegentiber Kunden, Verarbeitern, Partnern und
Branchenvertretern.

Mein Bezug zur Gebaudehille und zum Holzbau kommt direkt aus der Praxis. Ich habe als Zimmermann
begonnen, war auf Montage, in der Elementproduktion und spater als stellvertretender Produktionsleiter
sowie als Projektleiter Holzbau tatig. Diese Jahre haben mein Verstandnis fir Qualitat, Termine,
Produktion, Baustelle, Kosten und Kundenanforderungen stark gepragt.

Danach folgte der Schritt in die Bauleitung Hochbau und anschliessend in den technischen Verkauf. Dort
habe ich Kunden, Architekten, Bauherren und Key Accounts betreut, Neukunden aufgebaut, Schulungen
durchgefihrt und Méarkte aktiv entwickelt. Ergédnzend habe ich mich mit dem dipl. Marketing- und
Verkaufsleiter HF gezielt in Richtung Verkauf, Fihrung und Unternehmensentwicklung weitergebildet.

Heute verbinde ich diese Erfahrung in meiner Filhrungsaufgabe bei der HGC. Mein Schwerpunkt liegt
darauf, den Bereich Gebaudehiille und Holzbau klar zu positionieren, unsere Verkaufsorganisation
weiterzuentwickeln und Marktbedurfnisse frihzeitig aufzunehmen. Wichtig ist mir, dass Lésungen nicht
nur strategisch gut klingen, sondern in der Praxis funktionieren und fir Kunden, Verarbeiter und die
Branche echten Nutzen bringen.

In die Top100 bringe ich eine praxisnahe, marktorientierte und unternehmerische Sicht ein. Ich schatze
den Austausch mit Fachleuten, weil sich die Gebaudehdlle technisch, wirtschaftlich und ékologisch stark
weiterentwickelt. Genau bei diesen Themen mdchte ich mich aktiv einbringen.



